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1. Εισαγωγή 

 

 

Με σκοπό να βοηθήσει να 
αξιολογήσουν τις επιδόσεις 
τους σε σύγκριση µε άλ-
λους, ο ΣΕΒ παρέχει στις 
εταιρείες – µέλη του µία 
ανάλυση των επιδόσεων 
των τριών επιχειρήσεων-
πρωταθλητών κάθε κλάδου 
σε επιλεγµένους οικονοµι-
κούς  επιχειρηµατικούς δεί-
κτες κατά την τριετία 2001-
2003.  Αυτή η ανάλυση 
benchmarking  καλύπτει 
επίσης τη µέση επίδοση ό-
λων των επιχειρήσεων του 
κάθε κλάδου.   

Κάθε µεµονωµένη επιχείρη-
ση έχει λοιπόν τη δυνατό-
τητα να συγκρίνει τις επιδό-

σεις της µε τους πρωταθλη-
τές και τους ανταγωνιστές 
της, να αναζητήσει τους λό-
γους των διαφορών και να 
διαµορφώσει στρατηγικές 
βελτίωσης.   

Τα αναλυτικά στοιχεία είναι 
διαθέσιµα αποκλειστικά για 
τα µέλη του ΣΕΒ.  Προκύ-
πτουν όµως και ενδιαφέρο-
ντα γενικότερα συµπερά-
σµατα που περιγράφονται 
στο ∆ελτίο αυτό: 

 Ο κλάδος δεν παίζει ση-
µαντικό ρόλο στη δια-
µόρφωση καλών ή λιγό-
τερο καλών τιµών 
στους επιµέρους δεί-
κτες. 

 Χωρίζει µεγάλη από-
σταση τις επιχειρήσεις 
µε τις καλύτερες επιδό-
σεις από τους µέσους 
όρους του κλάδου. 

 Η απόσταση αυτή είναι 
κατά κανόνα µεγαλύτε-
ρη στις µικρές και πολύ 
µικρές επιχειρήσεις. 

 Οι επιχειρήσεις µε την 
ταχύτερη άνοδο των 
πωλήσεων κατά κανόνα 
δεν είναι αυτές που επι-
τυγχάνουν τις καλύτε-
ρες τιµές στους επιµέ-
ρους δείκτες. 
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2. ∆είκτες συγκριτικής αξιολόγησης 

 

 

Σε ένα δείγµα 4.152 βιο-
µηχανικών επιχειρήσεων 
για τις οποίες υπάρχουν 
στοιχεία σε όλη την περί-
οδο 2001 – 2003, εξετά-
ζονται οι επιδόσεις τους 
κατά κλάδο σε 9 δείκτες. 

Οι δείκτες που χρησιµο-
ποιούνται είναι: 

∆είκτες ανάπτυξης 
1. µέση ετήσια αύξηση 

πωλήσεων 
 

∆είκτες αποτελεσµά-
των 
2. κέρδη προς πωλήσεις, 
3. αποδοτικότητα συνο-

λικών κεφαλαίων  
 
Αποτελεσµατικότητα 
εκµετάλλευσης 
4. µικτό περιθώριο 
5. λοιπά λειτουργικά έ-

ξοδα προς πωλήσεις 
6. κέρδη προ φόρου ανά 

απασχολούµενο  
 

Αξιοποίηση ενεργητι-
κού 
7. µέση διάρκεια παρα-

µονής απαιτήσεων 
8. µέση διάρκεια παρα-

µονής αποθεµάτων  
 
Κεφαλαιακή διάρθρω-
ση 
9. ίδια προς τα συνολικά 

κεφάλαια  

 

 

 

 

3. ∆ιαφορές µεταξύ καλύτερων και µέσων επιδόσεων κάθε κλάδου 

 

 

Σε όλους τους κλάδους πα-
ρατηρούνται µεγάλες δια-
φορές ανάµεσα αφ’ ενός 
στις τρεις επιχειρήσεις µε τις 
καλύτερες επιδόσεις  και αφ’ 
ετέρου στο µέσο όρο του 
κλάδου.  Εάν ληφθεί ως βά-
ση το 100 για τις τρεις κα-
λύτερες τιµές κάθε κλάδου, 
η επίδοση του µέσου όρου 
του κλάδου φτάνει και κάτω 
από το 10 για πολλούς κλά-

δους στους έξι από τους 9 
δείκτες που υπολογίζονται.  

 

Οι µεγαλύτερες διαφορές 
παρουσιάζονται στη µέση 
διάρκεια αποθεµάτων, στην 
αποδοτικότητα των συνολι-
κών κεφαλαίων και στην 
αύξηση των πωλήσεων.  

 

Αντίθετα οι µικρότερες δια-
φορές µεταξύ καλύτερων 
και µέσων επιδόσεων κάθε 
κλάδου παρουσιάζονται στα 
κέρδη ανά απασχολούµενο 
και στο µικτό περιθώριο 
κέρδους.  

 

 

 

 



4. Στις µικρές επιχειρήσεις οι διαφορές επιδόσεων παρουσιάζουν µεγαλύτερες  

     αποκλίσεις 

 

Σε κάθε κλάδο γίνεται οµα-
δοποίηση των επιχειρήσεων 
ανάλογα µε το µέγεθός τους 
µε κριτήριο τον αριθµό των 
απασχολούµενων.  

Το παρακάτω διάγραµµα 
δείχνει τι µεγέθους επιχει-
ρήσεις παρουσιάζουν τις 
µεγαλύτερες διαφορές µε-
ταξύ µέσου όρου και τριών 
καλύτερων σε κάθε δείκτη 
ανά κλάδο.  Οι πολύ µικρές 
και οι µικρές επιχειρήσεις, 
µε αριθµό απασχολούµενων 
αφ’ ενός έως 10 και αφετέ-
ρου από 10 έως 49, είναι 

εκείνες που παρουσιάζουν 
τις µεγαλύτερες αποκλίσεις.  
Αυτό εξηγείται όχι µόνο από 
τον πολύ  µεγαλύτερο αριθ-
µό επιχειρήσεων σε αυτά τα 
µεγέθη, αλλά και από το 
ευµετάβλητο των οικονοµι-
κών χαρακτηριστικών των 
µικρού µεγέθους επιχειρή-
σεων. 

Το ενδιαφέρον είναι ότι το 
ποσοστό των λοιπών λει-
τουργικών εξόδων επί των 
πωλήσεων παρουσιάζει µε-
γάλες αποκλίσεις στις µεγά-

λες και µεσαίες επιχειρήσεις 
σε περισσότερους κλάδους. 

Αυτό συµβαίνει επειδή οι 
συνθήκες διάθεσης µπορούν 
να διαφέρουν σηµαντικά 
από τη µία µεγάλη επιχείρη-
ση στην άλλη, ανάλογα µε 
τον αριθµό σηµείων πώλη-
σης στα οποία πρέπει να 
µεταφερθεί το παραγόµενο 
προϊόν, την ανάγκη διαφη-
µιστικής υποστήριξης των 
πωλήσεων ή την ανάγκη 
προσφοράς εκπτώσεων επί 
των πωλήσεων. 

  

 

∆ΙΑΓΡΑΜΜΑ 1: ΚΑΤΗΓΟΡΙΑ ΜΕΓΕΘΟΥΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ ΜΕ ΤΙΣ ΜΕΓΑΛΥΤΕΡΕΣ ∆ΙΑΦΟΡΕΣ 
ΜΕΣΟΥ ΟΡΟΥ ΚΑΙ ΤΡΙΩΝ ΚΑΛΥΤΕΡΩΝ ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ ΑΝΑ ∆ΕΙΚΤΗ ΚΑΙ ΚΛΑ∆Ο 

 

∆ΕΙΚΤΗΣ 
 
 

ΚΛΑ∆ΟΣ 

ΜΕΣΗ ΕΤΗΣΙΑ 
ΑΥΞΗΣΗ 
ΠΩΛΗΣΕΩΝ 

ΚΕΡ∆Η ΠΡΟΣ 
ΠΩΛΗΣΕΙΣ 

ΑΠΟ∆ΟΤΙΚΟΤ
ΗΤΑ 

ΣΥΝΟΛΙΚΩΝ 
ΚΕΦΑΛΑΙΩΝ 

ΜΕΣΗ 
∆ΙΑΡΚΕΙΑ 

ΑΠΑΙΤΗΣΕΩΝ 

ΜΕΣΗ 
∆ΙΑΡΚΕΙΑ 

ΑΠΟΘΕΜΑΤΩΝ 

ΜΙΚΤΟ 
ΠΕΡΙΘΩΡΙΟ 

ΛΟΙΠΑ 
ΛΕΙΤΟΥΡΓΙΚΑ 
ΕΞΟ∆Α ΠΡΟΣ 
ΠΩΛΗΣΕΙΣ 

Ι∆ΙΑ ΠΡΟΣ 
ΣΥΝΟΛΙΚΑ 
ΚΕΦΑΛΑΙΑ 

ΚΕΡ∆Η ΑΝΑ 
ΑΠΑΣΧΟΛΟΥΜ

ΕΝΟ 

15          
16 - - - - - - - - - 
17          
18          
19          
20          
21          
22          
23          
24          
25          
26          
27          
28          
29          
30          
31          
32          
33          
34          
35          
36          
37 - - - - - - - - - 

 Πολύ µικρές (Λιγότεροι από 10 απασχολούµενοι) 
 Μικρές (10 έως 49 απασχολούµενοι) 
 Μεσαίες (50 έως 249 απασχολούµενοι) 
 Μεγάλες (Περισσότεροι από 250 απασχολούµενοι) 

Πηγή: ΣΕΒ – Οι κωδικοί των κλάδων επεξηγούνται σε επόµενη σελίδα 



5. ∆ιαφορές µεταξύ κλάδων 

 

 

Οι επιδόσεις των κλάδων 
στους επιµέρους δείκτες 
αντανακλούν τα ιδιαίτερα 
χαρακτηριστικά τους.  Για 
παράδειγµα, είναι πολύ δια-
φορετικές οι απαιτήσεις α-
πασχόλησης ανθρώπινου 
δυναµικού στον κλάδο της 
παραγωγής πετρελαίου από 
αυτές στον κλάδο κλωστο-
ϋφαντουργίας.  Επίσης οι 
ανάγκες πιστώσεων δια-
µορφώνονται διαφορετικά 
από τον ένα κλάδο στον 
άλλο.  Συνεπώς, οι διαφορές 
επιδόσεων που παρουσιάζο-
νται δεν πρέπει να εκληφ-
θούν ως δείκτες µεγαλύτε-
ρης ή µικρότερης ικανότη-
τας των επιχειρήσεων του 
κλάδου ή δείκτες επιτυχέ-
στερης ή όχι διαχείρισης.   

 Αν εξαιρεθεί ο κλάδος της 
ανακύκλωσης που εκπρο-
σωπείται από 2 µόνο επι-
χειρήσεις, τη µεγαλύτερη 
µέση ετήσια αύξηση 
πωλήσεων  στην περίο-
δο 2001-2003 είχε ο κλά-
δος ιατρικών οργάνων, 
οργάνων ακρίβειας και 
ρολογιών (32,8%). Αντί-
θετα, στον κλάδο κατα-
σκευής εξοπλισµού και 
συσκευών ραδιοφωνίας, 
τηλεόρασης και επικοινω-
νιών σηµειώθηκε µείωση 
των πωλήσεων 18,3% 
κατά µέσο όρο. 

 Τα µεγαλύτερα ποσοστά 
κερδών επί των πωλή-
σεων έχουν οι κλάδοι 
κατασκευής προϊόντων 
από µη µεταλλικά ορυκτά 
και κατασκευής εξοπλι-
σµού και συσκευών ραδι-
οφωνίας, τηλεόρασης και 

επικοινωνιών, 13,9% και 
12,9% αντίστοιχα, παρά 
τη µεγάλη µείωση πωλή-
σεων στον τελευταίο. Ο 
κλάδος κατασκευής εξο-
πλισµού µεταφορών πλην 
αυτοκινήτων παρουσιάζει 
τη χαµηλότερη επίδοση 
σε αυτόν τον δείκτη µε 
ποσοστό -3,2%. Τα κέρ-
δη ανά απασχολούµε-
νο όµως είναι µεγαλύτε-
ρα σε κλάδους έντασης 
κεφαλαίου.  Ειδικότερα 
στον κλάδο παραγωγής 
οπτάνθρακα, προϊόντων 
διύλισης πετρελαίου και 
πυρηνικών καυσίµων α-
νέρχονται κατά µέσο όρο 
σε 47.831,11 €.  Ακολου-
θούν οι κλάδοι παραγω-
γής προϊόντων καπνού 
και κατασκευής εξοπλι-
σµού και συσκευών ραδι-
οφωνίας, τηλεόρασης και 
επικοινωνιών (25.201,34 
€ και 23.491,62 αντίστοι-
χα). Τη χαµηλότερη επί-
δοση παρουσιάζει ο κλά-
δος κατασκευής λοιπού 
εξοπλισµού µεταφορών 
µε 2.898,29 € ζηµιές ανά 
απασχολούµενο. 

 Ο κλάδος κατασκευής 
προϊόντων από µη µεταλ-
λικά ορυκτά είχε την υ-
ψηλότερη αποδοτικό-
τητα συνολικών κεφα-
λαίων µε ποσοστό 
15,9% ενώ τη χαµηλότε-
ρη είχε ο κλάδος κατα-
σκευής λοιπού εξοπλι-
σµού µεταφορών µε πο-
σοστό 0,9%. 

 Ο κλάδος βιοµηχανίας 
ξύλου και κατασκευής 
προϊόντων από ξύλο και 

φελλό, εκτός από τα έπι-
πλα έχει το µεγαλύτερο 
ποσοστό στη σχέση ίδια 
προς συνολικά κεφά-
λαια (57,2%) ενώ το χα-
µηλότερο έχει ο κλάδος 
κατασκευής µηχανών 
γραφείου και ηλεκτρονι-
κών υπολογιστών 
(21,2%). 

 Η µέση διάρκεια πα-
ραµονής απαιτήσεων 
σε ηµέρες είναι µικρότερη 
στον κλάδο παραγωγής 
οπτάνθρακα, προϊόντων 
διύλισης πετρελαίου και 
πυρηνικών καυσίµων 
(54,97 ηµέρες). Αντίθετα, 
είναι µεγαλύτερη στον 
κλάδο κατασκευής εξο-
πλισµού µεταφορών 
(253,42 ηµέρες). 

 Σχετικά µε τη διαχείριση 
των αποθεµάτων τις 
καλύτερες επιδόσεις πα-
ρουσιάζουν ο κλάδος πα-
ραγωγής οπτάνθρακα, 
προϊόντων διύλισης πε-
τρελαίου και πυρηνικών 
καυσίµων και ο κλάδος 
εκδόσεων µε µέση διάρ-
κεια παραµονής 39,11 και 
43,36 ηµερών αντίστοιχα, 
ενώ ο κλάδος κατασκευής 
εξοπλισµού µεταφορών 
πλην αυτοκινήτων έχει τη 
χειρότερη επίδοση µε µέ-
ση διάρκεια 243,66 ηµέ-
ρες. 

 Το µικτό περιθώριο εί-
ναι µεγαλύτερο στον 
κλάδο κατασκευής επί-
πλων (34,3%). Αντίθετα, 
το µικρότερο µικτό περι-
θώριο έχει ο κλάδος πα-
ραγωγής οπτάνθρακα, 



προϊόντων διύλισης πε-
τρελαίου και πυρηνικών 
καυσίµων (8,4%). 

  Τέλος, όσον αφορά στα 
λειτουργικά έξοδα, την 
καλύτερη επίδοση πα-

ρουσιάζει ο κλάδος παρα-
γωγής οπτάνθρακα, προ-
ϊόντων διύλισης πετρε-
λαίου και πυρηνικών 
καυσίµων µε ποσοστό 
λοιπών λειτουργικών 
εξόδων επί των πωλή-

σεων 5,3% ενώ τη χει-
ρότερη επίδοση είχε ο 
κλάδος των εκδόσεων και 
εκτυπώσεων µε ποσοστό 
28,3%.

 

 

 

6.  Τα χαρακτηριστικά των ταχύτερα αναπτυσσόµενων εταιρειών  

 

 

Σε κάθε κλάδο και για κά-
θε κατηγορία µεγέθους 
επιχειρήσεων υπολογί-
σθηκαν οι δείκτες για τις 
τρεις επιχειρήσεις µε την 
ταχύτερη άνοδο των πω-
λήσεων στην περίοδο 
2001-2003 και συγκρίθη-
καν µε τους µέσους ό-
ρους των επιχειρήσεων 
αντίστοιχου µεγέθους 
στον ίδιο κλάδο.   Τα συ-
µπεράσµατα που προκύ-
πτουν από αυτή τη σύ-
γκριση είναι τα εξής: 

 ∆εν υπάρχει συστη-
µατική κατανοµή των 
τιµών που επιτυγχά-
νουν οι ταχύτερα α-
ναπτυσσόµενες εται-
ρείες σε επιµέρους 
δείκτες.  Άλλοτε υ-
περτερούν και άλλοτε 
υπολείπονται του µέ-
σου όρου. 

 Συνεπώς, η θεαµατική 
επίδοση στην ανά-
πτυξη των πωλήσεων 
στη µεσοπρόθεσµη 
περίοδο των 2-3 ετών 
είναι αποτέλεσµα άλ-

λων παραγόντων και 
όχι συγκεκριµένων 
επιδόσεων σε επιµέ-
ρους δείκτες.   

 Άρα ως µέτρο σύ-
γκρισης για τις επιµέ-
ρους επιχειρήσεις εί-
ναι προτιµότερο να 
χρησιµοποιηθεί η µέ-
ση τιµή κάθε δείκτη 
στους επιµέρους κλά-
δους και για τις επι-
µέρους κατηγορίες 
µεγέθους επιχειρήσε-
ων.

 

 

 

 



∆είκτες κλαδικών επιδόσεων – Μέσος όρος τριετίας 2001 – 2003 

 

ΚΛΑ∆ΟΣ ΑΡΙΘΜΟΣ 
ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

ΜΕΣΗ ΕΤΗΣΙΑ 
ΑΥΞΗΣΗ 
ΠΩΛΗΣΕΩΝ 

ΚΕΡ∆Η 
ΠΡΟΣ 

ΠΩΛΗΣΕΙΣ 

ΑΠΟ∆ΟΤΙΚΟΤΗΤΑ 
ΣΥΝΟΛΙΚΩΝ 
ΚΕΦΑΛΑΙΩΝ 

ΜΕΣΗ 
∆ΙΑΡΚΕΙΑ 

ΑΠΑΙΤΗΣΕΩΝ 

ΜΕΣΗ 
∆ΙΑΡΚΕΙΑ 

ΑΠΟΘΕΜΑΤΩΝ 

ΜΙΚΤΟ 
ΠΕΡΙΘΩΡΙΟ 

ΛΟΙΠΑ ΛΕΙΤ. 
ΕΞΟ∆Α ΠΡΟΣ 
ΠΩΛΗΣΕΙΣ 

Ι∆ΙΑ ΠΡΟΣ 
ΣΥΝΟΛΙΚΑ 
ΚΕΦΑΛΑΙΑ 

ΚΕΡ∆Η ΑΝΑ 
ΑΠΑΣΧΟΛΟΥΜΕΝΟ 

(σε €) 

15 933 5,6% 5,3% 9,6% 130,59 63,06 26,5% 22,6% 52,4% 7.292,77 

16 5 5,2% 9,9% 11,8% 183,02 62,92 22,9% 15,7% 31,9% 25.201,34 

17 265 1,0% 2,0% 8,1% 191,58 110,30 15,4% 15,4% 56,3% 1.612,08 

18 176 4,4% 4,0% 9,5% 151,64 108,01 23,6% 20,6% 40,6% 2.901,75 

19 68 2,3% 5,2% 10,5% 194,35 89,50 25,1% 20,2% 36,3% 4.038,37 

20 99 6,2% 2,7% 6,3% 207,78 147,99 15,6% 15,7% 57,2% 2.729,23 

21 111 -0,2% 1,0% 8,3% 157,11 76,79 23,0% 23,5% 36,1% 1.095,57 

22 359 4,8% 3,1% 7,7% 209,57 43,36 29,0% 28,3% 50,2% 2.931,28 

23 28 9,1% 4,4% 12,4% 54,97 39,11 8,4% 5,3% 54,5% 47.831,11 

24 231 7,7% 7,8% 12,5% 165,47 68,58 32,0% 27,6% 38,4% 14.521,48 

25 261 6,2% 5,6% 11,4% 174,80 70,49 21,5% 17,7% 47,6% 5.946,55 

26 414 11,5% 13,9% 15,9% 156,89 57,95 27,2% 14,4% 48,5% 19.361,81 

27 83 2,1% 3,2% 8,8% 126,03 86,63 12,0% 9,7% 50,8% 7.920,09 

28 369 5,5% 6,8% 10,9% 166,83 90,93 19,6% 14,0% 49,4% 6.141,38 

29 233 5,2% 7,3% 10,7% 188,26 89,16 25,5% 20,7% 48,9% 6.994,47 

30 8 3,0% 3,8% 12,1% 152,60 56,18 20,4% 19,4% 21,2% 4.529,68 

31 107 -4,4% 5,5% 13,2% 135,45 71,39 16,8% 13,3% 45,0% 7.451,21 

32 27 -18,3% 12,9% 11,9% 243,01 99,45 31,3% 20,5% 43,8% 23.491,62 

33 33 32,8% 8,3% 14,5% 150,97 67,99 22,3% 15,0% 54,3% 6.857,67 

34 34 11,7% 4,4% 8,6% 177,55 117,93 19,6% 17,5% 28,0% 6.093,13 

35 51 10,0% -3,2% 0,9% 253,42 243,66 10,6% 11,9% 36,6% -2.898,29 

36 255 4,5% 7,7% 11,7% 153,55 101,39 34,3% 27,9% 52,2% 5.230,01 

37 2 113,7% 10,9% 9,7% 313,65 9,66 38,9% 30,7% 52,4% 4.119,46 

Σύνολο: 4152 5,3% 5,8% 10,1% 144,26 72,86 21,8% 17,6% 48,3% 8.272,21 

 



Ονοµατολογία κλάδων µεταποίησης 

 

ΚΩ∆ΙΚΟΣ  
∆ΡΑΣΤΗΡΙΟΤΗΤΑΣ ΠΕΡΙΓΡΑΦΗ ∆ΡΑΣΤΗΡΙΟΤΗΤΑΣ 

15 Βιοµηχανία τροφίµων και ποτών 
16 Παραγωγή προϊόντων καπνού 
17 Παραγωγή κλωστοϋφαντουργικών υλών 
18 Κατασκευή ειδών ένδυσης, κατεργασία και βαφή γουναρικών 
19 Κατεργασία και δέψη δέρµατος, κατασκευή ειδών ταξιδίου (αποσκευών), τσαντών, ειδών σελοποιίας, ειδών σαγµατοποιίας και υποδηµάτων 
20 Βιοµηχανία ξύλου και κατασκευή προϊόντων από ξύλο και φελλό, εκτός από τα έπιπλα - κατασκευή ειδών καλαθοποιίας και σπαρτοπλεχτικής 
21 Παραγωγή χαρτοπολτού, χαρτιού και προϊόντων από χαρτί 
22 Εκδόσεις, εκτυπώσεις και αναπαραγωγή προεγγεγραµµένων µέσων εγγραφής ήχου και εικόνας και µέσων πληροφορικής 
23 Παραγωγή οπτάνθρακα (κωκ), προϊόντων διύλισης πετρελαίου και πυρηνικών καυσίµων 
24 Παραγωγή χηµικών ουσιών και προϊόντων 
25 Κατασκευή προϊόντων από ελαστικό (καουτσούκ) και πλαστικές ύλες 
26 Κατασκευή άλλων προϊόντων από µη µεταλλικά ορυκτά 
27 Παραγωγή βασικών µετάλλων 
28 Κατασκευή µεταλλικών προϊόντων, µε εξαίρεση τα µηχανήµατα και τα είδη εξοπλισµού 
29 Κατασκευή µηχανηµάτων και ειδών εξοπλισµού µ.α.κ. 
30 Κατασκευή µηχανών γραφείου και ηλεκτρονικών υπολογιστών 
31 Κατασκευή ηλεκτρικών µηχανών και συσκευών µ.α.κ. 
32 Κατασκευή εξοπλισµού και συσκευών ραδιοφωνίας, τηλεόρασης και επικοινωνιών 
33 Κατασκευή ιατρικών οργάνων, οργάνων ακριβείας και οπτικών οργάνων, κατασκευή ρολογιών κάθε είδους 
34 Κατασκευή αυτοκινήτων οχηµάτων - κατασκευή ρυµουλκούµενων και ηµιρυµουλκούµενων οχηµάτων 
35 Κατασκευή λοιπού εξοπλισµού µεταφορών 
36 Κατασκευή επίπλων - λοιπές βιοµηχανίες µ.α.κ. 
37 Ανακύκλωση 

 



Επεξήγηση δεικτών 

 

1. Μέση ετήσια αύξηση πωλήσεων:  
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2. Κέρδη προς πωλήσεις: τα κέρδη προ φόρου ως ποσοστό επί του κύκλου εργασιών. 
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3. Αποδοτικότητα συνολικών κεφαλαίων: προκύπτει ως ο λόγος των κερδών µαζί µε τις αποσβέσεις χρήσης και τα έξοδα χρηµατοδότησης, προς τα 
συνολικά (ίδια και ξένα) κεφάλαια. Με αυτό το δείκτη εκτιµάται η απόδοση της επιχείρησης ως προς τα συνολικά κεφάλαια που ήταν στη διάθεσή της 
στη χρήση, ανεξάρτητα από την πηγή προέλευσής τους. 
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4. Μέση διάρκεια παραµονής απαιτήσεων: υπολογίζεται από τον λόγο των απαιτήσεων προς τον κύκλο εργασιών σε εύρος 365 ηµερών. 
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5. Μέση διάρκεια παραµονής αποθεµάτων: υπολογίζεται από τον λόγο των αποθεµάτων προς τις πωλήσεις επίσης σε εύρος 365 ηµερών. 
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6. Μικτό περιθώριο: είναι ο λόγος των µικτών κερδών προς τις πωλήσεις. 
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7. Λοιπά λειτουργικά έξοδα προς πωλήσεις: είναι τα λοιπά λειτουργικά έξοδα ως ποσοστό επί των πωλήσεων. 
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8. Ίδια προς συνολικά κεφάλαια: το ποσοστό των ιδίων επί των συνολικών κεφαλαίων. 
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9. Κέρδη ανά απασχολούµενο: τα κέρδη προ φόρου ανά απασχολούµενο. 
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(i είναι ο αριθµός των επιχειρήσεων) 


